ПРИЛОЖЕНИЕ 1

Правила шести «Си»
1. Характер заемщика. Кредитный инспектор должен быть убежден в том, что клиент может достаточно точно указать цель получения кредита, и имеет серьезные намерения погасить его. Если у инспектора нет должной уверенности относительно цели испрашиваемого кредита, то она должны быть уточнена. Даже в этом случае кредитному инспектору надлежит установить: ответственно ли клиент относиться к заемным средствам, дает ли правдивые ответы на вопросы банка и приложит ли все усилия для выплаты задолженности по кредиту. Ответственность, правдивость и серьезность намерений клиента погасить всю задолженность составляют то, что кредитный инспектор называет характером заемщика. Если у кредитного инспектора после изучения документов, предоставленных заемщиком, и бесед с ним возникли сомнения относительно надежности клиента, его желания и способности погасить кредит, то клиенту следует отказать в кредитовании. В противном случае банк наверняка будет иметь дело с проблемным кредитом, погашение которого вызывает серьезные сомнения.

2. Способность заимствовать средства. Кредитный инспектор должен быть уверен в том, что клиент, испрашивающий кредит, имеет юридическое право подавать кредитную заявку и подписывать кредитный договор. Данная характеристика клиента известна как его способность заимствовать кредитные средства(в России к примеру заимствовать кредитные средства могут лица достигшие совершеннолетия). Банк сталкивается с трудностью при взыскании  такого кредита. Кредитный инспектор должен быть уверен в том, что руководитель или представитель компании (банка), обращающийся за кредитом, имеет соответствующие полномочия, предоставленные ему учредителями или советом директоров, на проведение переговоров и подписание кредитного договора от имени компании (банка) для того, чтобы определить, какие лица уполномочены на подписание кредитного договора. Взыскание по суду средств по кредитному договору, подписанному не уполномоченными на то лицами, может оказаться невозможным, и банк понесет значительные убытки.

3. Денежные средства. Ключевой момент любой кредитной заявки состоит в определении возможностей заемщика погасить кредит. В целом заемщик имеет только три источника погашения полученных им кредитов: а) потоки наличности; б) продажа или ликвидация активов; в) привлечение финансов. Любой из указанных источников может обеспечить остаточную сумму средств для погашения кредита. Однако банкиры предпочитают выбирать в качестве основного источника погашения кредита заемщиком поток поступающей к нему наличности, поскольку продажа активов может ухудшить баланс заемщика, а его дополнительные заимствования могут ослабить позиции банка как кредитора. Недостаточность потока наличности является важным показателем ухудшения финансового состояния фирмы и взаимоотношений с кредиторами. 

4. Обеспечение. При оценке обеспечения по кредитной заявке кредитный инспектор должен получить ответ на вопрос: располагает ли заемщик достаточным капиталом или качественными активами для предоставления необходимого обеспечения по кредиту. Кредитный инспектор обращает особое внимание на такие характеристики, как: срок службы, состояние и структура активов заемщика. Если активы заемщика - это устаревшее оборудование и технология, то их ценность в качестве кредитного обеспечения невелика, поскольку подобные активы будет трудно превратить в наличные средства в случае недостаточности доходов заемщика для погашения задолженности по кредиту.

5. Условия. Кредитный инспектор должен знать, как идут дела у заемщика или положение, складывающееся в соответствующей отрасли, а также то, как изменение экономических и других условий может повлиять на процесс погашения кредита. По документам кредит может показаться надежным с точки зрения обеспечения, но степень его надежности может понизиться в результате сокращения объема продаж или дохода в условиях экономического спада или роста процентных ставок, вызванного инфляцией. Для оценки состояния отрасли и экономических условий большинство банков создают информационные центры с базой данных, собирают различные информационные материалы и итоговые документы о научных исследованиях по отраслям, в которых действуют их основные заемщики.

6. Контроль. Последним фактором оценки кредитоспособности заемщика выступает контроль, который сводиться к получению ответов на такие вопросы, как: насколько изменение законодательства, правовой, экономической и политической обстановки может негативно повлиять на деятельность заемщика и его кредитоспособность и др.
Ликвидность и основные финансовые коэффициенты для оценки кредитоспособности заемщика
Под ликвидностью баланса, как правило, понимается как степень покрытия обязательств организации ее активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств. В зависимости от степени ликвидности, т.е. скорости превращения в денежные средства, активы предприятия разделяются на следующие группы: наиболее ликвидные активы, быстро реализуемые активы, медленно реализуемые активы, трудно реализуемые активы.  Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты: наиболее срочные обязательства; краткосрочные пассивы; долгосрочные пассивы; постоянные пассивы или устойчивые . 
Группировка активов и пассивов баланса

А1. Наиболее ликвидные активы – к ним относятся все статьи денежных средств предприятия и краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги). 

А2. Быстро реализуемые активы – дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после очередной даты.

А3. Медленно реализуемые активы – статьи раздела II актива баланса, включающие запасы, налог на добавленную стоимость, дебиторскую задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты) и прочие оборотные активы.

А4. Трудно реализуемые активы – статьи раздела I актива баланса – внеоборотные активы. 

Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты.

П1. Наиболее срочные обязательства – к ним относится кредиторская задолженность.

П2. Краткосрочные пассивы – это краткосрочные заемные средства, задолженность участникам по выплате доходов, прочие краткосрочные пассивы.

П3. Долгосрочные пассивы – это статьи баланса, относящиеся к разделам IV  и V, т.е. долгосрочные кредиты и заемные средства, а также доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов и платежей.

П4. Постоянные пассивы или устойчивые – это статьи раздела III баланса «капитал и резервы». 

На основании сгруппированных данных активов и пассивов рассчитываются показатели ликвидности предприятия, (табл.1.1).

Таблица 1.1
Показатели ликвидности предприятия

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Нормальное ограничение
	Пояснения

	1.Общий показатель платежеспособности
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	Общая ликвидность

	2.Коэффициент абсолютной ликвидности
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	Показывает, какую часть текущей краткосрочной задолженности организация может погасить в ближайшее время за счет денежных средств и приравненных к ним финансовых вложений

	3.Коэффициент «критической оценки»
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	Допустимое
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	Показывает, какая часть краткосрочных обязательств организации может быть немедленно погашена за счет денежных средств, средств в краткосрочных ценных бумагах, а также поступлений по расчетам.

	4.Коэффициент текущей ликвидности
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	Необходимое значение 1,5; оптимальное
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	Показывает, какую часть текущих обязательств по кредитам и расчетам можно погасить, мобилизовав все оборотные средства.

	5.Коэффициент маневренности функционирующего капитала
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	Уменьшение показателя в динамике – положительный факт
	Показывает, какая часть функционирующего капитала обездвижена в производственных запасах и долгосрочной дебиторской задолженности.

	6.Доля оборотных средств в активах
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	Зависит от отраслевой принадлежности организации

	7.Коэффициент обеспеченности собственными средствами
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	Характеризует наличие собственных оборотных средств у организации, необходимых для ее текущей деятельности.


В зависимости от отраслей деятельности, структуры внутри предприятий, их положения на рынке, финансовой политики и других аспектов, организации имеют различную финансовую устойчивость. Однако имеют место основные виды устойчивости: абсолютная финансовая устойчивость; нормальная финансовая устойчивость; неустойчивое состояние; кризисное финансовое состояние. Такая классификация объясняется уровнем покрытия собственными средствами заемных, соотношение собственного и заемного капитала для покрытия запасов. 
Коэффициенты финансовой устойчивости характеризуют состояние и динамику финансовых ресурсов предприятий с точки зрения обеспечения ими производственного процесса и других сторон их деятельности: коэффициент концентрации собственного капитала, коэффициент финансовой зависимости, коэффициент маневренности собственного капитала, коэффициент концентрации заемного капитала, коэффициент структуры долгосрочных вложений, коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств, коэффициент структуры заемного капитала, коэффициент соотношения заемных и собственных средств, (таблица 1.2). Другими словами, коэффициенты оценки финансовой устойчивости предприятия - система показателей, характеризующих структуру используемого капитала предприятия с позиций степени финансовой стабильности его развития в предстоящем периоде. 

Таблица 1.2

Показатели финансовой устойчивости

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Норматив показателя
	Пояснения

	1. Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага)
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	Не выше 1,5
	Показывает, сколько заемных средств организация привлекла на 1 руб., вложенных в активы собственных средств

	2. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
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	Нижняя граница 0,1;

опт 
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	Показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных источников.

	3. Коэффициент финансовой независимости (автономности)
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	Показывает удельный вес собственных средств в общей сумме источников финансирования.

	4. Коэффициент финансирования
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	Показывает, какая часть деятельности финансируется за счет собственных, а какая - за счет заемных средств.

	5. Коэффициент финансовой устойчивости
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	Показывает, какая часть актива финансируется за счет устойчивых источников.


В современных условиях хозяйствования, велика роль показателей рентабельности продукции, характеризующих уровень прибыльности (убыточности) ее производства. Показатели рентабельности являются характеристиками финансовых результатов и эффективности деятельности предприятия. Они характеризуют относительную доходность предприятия, измеряемую в процентах к затратам средств или капитала с различных позиций.

Показатели рентабельности - это важнейшие характеристики фактической среды формирования прибыли и дохода предприятия. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. 
Показатели рентабельности характеризуют эффективность ра​боты предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, предпринимательской, инвестици​онной), окупаемость затрат и т.д. Основные показатели рентабельности и их характеристика представлены в таблице 1.3. 

Таблица 1.3

Показатели, характеризующие прибыльность (рентабельность)

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Пояснения

	Рентабельность продаж
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	Показывает, сколько прибыли приходится на единицу реализованной продукции

	Бухгалтерская рентабельность от обычной деятельности
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	Показывает уровень прибыли до выплаты налога

	Чистая рентабельность
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	Показывает, сколько чистой прибыли приходится на единицу продукции

	Экономическая рентабельность
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	Показывает эффективность использования всего имущества организации

	Рентабельность собственного капитала
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	Показывает эффективность использования собственного капитала

	Валовая рентабельность
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	Показывает, сколько валовой прибыли приходится на единицу выручки

	Затратоотдача
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	Показывает, сколько прибыли от продажи приходится на 1 руб. затрат


Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. 

Важными показателями являются также показатели деловой активности, таблица 1.4. 

Таблица 1.4

Коэффициенты деловой активности

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Пояснения

	Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)
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	Показывает эффективность использования имущества предприятия и отражает скорость оборота капитала организации за период

	Коэффициент оборачиваемости оборотных (мобильных) средств 
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	Показывает скорость оборота всех оборотных средств организации

	Коэффициент отдачи нематериальных активов
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	Показывает эффективность использования нематериальных активов

	Фондоотдача
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	Показывает эффективность использования основных средств предприятия

	 Коэффициент отдачи собственного капитала 
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	Показывает скорость оборота собственного капитала

	Оборачиваемость материальных средств (запасов) 
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	Показывает, за сколько в среднем дней оборачиваются запасы в анализируемом периоде

	Оборачиваемость денежных средств 
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	Показывает срок оборота денежных средств

	Коэффициент оборачиваемости средств в расчетах 
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	Показывает количество оборотов средств в дебиторской задолженности за отчетный период

	Срок погашения дебиторской задолженности 
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	Показывает, за сколько в среднем дней погашается дебиторская задолженность организации.

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности 
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	Показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого организации.

	Срок погашения кредиторской задолженности
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	Показывает средний срок возврата долгов организацией по текущим обязательствам.


Значение  анализа  деловой  активности  заключается   в   формировании экономически обоснованной оценки эффективности и интенсивности использования ресурсов организации и в выявлении резервов их повышения.
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