ПРИЛОЖЕНИЕ В

Что такое B2B и B2C продажи

B2B происходит от английского «business-to-business», что в переводе означает «бизнес - бизнесу». Это продажи, в которых заказчиками выступают одни юридические лица, а поставщиками или подрядчиками - другие юридические лица. Отличие альтернативной формы взаимодействия - B2C - состоит в том, что в ней продажи и предложение услуг происходят в направлении от бизнеса к розничному потребителю.

Существуют и более сложные схемы вроде B2B2C или B2B2B, в которых продукт на пути к конечному потребителю проходит больше стадий купли-продажи и даже переработки. Отдельного рассмотрения достоин и сегмент B2G, в котором контрагентами выступают бизнес и государство. 

Самое базовое отличие b2b и b2c с правовой точки зрения состоит в том, что:

-В b2c договор заключается между юридическим и физическим лицом;

-В b2b - между юридическими лицами.

Приведённая выше классификация носит гражданско-правовой характер. То есть, довольно строгая, так как опирается на законодательную базу. 

